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	Docente Apellido y Nombre: CLAVER MERCEDES
	Sector productivo: ARTISTICAS TECNICAS
	Subsector:  CERÁMICA
	Trayecto formativo: OPERADOR/A  EN TORNO ALFARERO
	Certificación: Oprador/a en torno alfarero Formación Profesional Inicial Nivel II
	Marco ReferencialRow1: Disp. 98/2018 ANEXO 4 , 280 HS, FPI NIVEL II
	Población Destinataria: Está orientado a jóvenes y adultos que hayan realizado  con anterioridad alguno de los cursos en el C.F.P 19 como “Auxiliar de taller cerámico ", “Ceramista Artesanal" o bien tengan recorrido en alguna  otra institución.  Aquellas personas que  tengan conocimientos cerámicos y puedan acreditarlos. Quienes quieran formarse en la técnica del torno alfarero con una perspectiva productiva y colaborativa dentro de la formación.
Será requisito que tengan la primaria completa, que sepan realizar operaciones matemáticas básicas y   tengan nociones mínimas de dibujo. Edad mínima 18 años.
 


	Perfil Profesional del EgresadoRow1: El egresado/a será capaz de desenvolverse en la técnica de construcción en el torno alfarero creando formas cerradas y abiertas que darán origen a piezas utilitarias como: tazas, azucareros, jarras, cuencos, etc. Podrá resolver la producción de una pasta cerámica, tener conocimiento sobre técnicas decorativas y realizar horneadas de las piezas producidas en el curso. Recibe herramientas y capacitación sobre micro emprendimiento y mkg aplicados a la producción .
	FundamentaciónRow1: Este trayecto brinda el abordaje de una de las técnicas de producción manual propia del oficio cerámico, que por su particularidad, es una técnica que requiere adaptación a la mecánica de la herramienta "torno"y especialización para poder incorporarla  y desarrollar destreza.
Contempla el inicio a la formación o la continuidad de los conocimientos previos que pudiera tener el estudiante al ingresar.
Fortalece y enriquece la continuidad de la formación sistematizada.

Ofrece la competencia para resolver piezas seriadas, de ilimitados tamaños y formas, pudiendo crear piezas para luego utilizar como matriz o modelo para próximas producciones seriadas.
A su vez nuestro Centro de Formación Profesional, C.F.P.19, está ubicado en una zona altamente turística. Existe demanda por parte de los comercios de artesanías y regalería requiriendo piezas cerámicas de carácter regional y con carácter de autor.
A su vez la amplia gama de restaurantes y cafeterías  demandan vajilla original y con identidad regional , para el uso en sus locales.
Esta capacitación completa su iniciación al emprendedurismo con nociones de marketing y micro emprendimiento.

	Prácticas ProfesionalizantesRow1: Las Prácticas Profesionalizantes se realizarán principalmente en la aula taller donde los estudiantes pondrán en práctica  la técnica y proceso de producción.  Estas prácticas tienen como finalidad que los estudiantes se encuentren con dificultades e imprevistos  y puedan resolver de manera grupal como equipo de trabajo. 

El propósito es que los estudiantes puedan conocer y experimentar desde el comienzo de la cursada cómo se desarrolla un producto, las etapas y  la secuencia de trabajo. Aprendiendo  las particularidades dadas por el material y su proceso de cocción.   A su vez,  se brindara un espacio de investigación y experimentación fundamental en el proceso cerámico  
Se articulará con  otros cursos de la institución, como organización de eventos, cocina y  panadería, facilitando piezas cerámicas para sus producciones y eventos.  A su vez, se destinará parte de la producción de piezas para su comercialización en la muestra anual que la institución realiza a fines de noviembre de cada año. Lo recaudado será  para la compra de materiales y herramientas para fomentar el crecimiento del  aula-taller de  cerámica

	carga horaria: 280 hrs
	 Semanales: 6 hrs
	Duracion: Anual
	PLANIFICACIÓN DE_2:  OPERADOR/A EN TORNO ALFARERO
	MÓDULO_2: 1 -ALFARERIA Y PRODUCCION 
	INTRODUCCIÓN_2: Se conocerán los distintos tipos de tornos. Torno alfarero y torno shablon. Se abordara la técnica para el uso de estas herramientas de producción. 
	CAPACIDADES_2: Incorporar la  secuencia  manual, posiciones, apoyos y  técnica para la construcción de  piezas de igual tamaño y forma.
	DESEMPEÑOS_2: Realizar piezas seriadas de características específicas en torno alfarero y en torno de pie.
	CONTENIDOSRow1_2: Conocer los diferentes tornos alfareros.
Abordar la técnica del uso del  torno alfarero.
Funcionamiento y mantenimiento del Torno /diferentes tornos y mecánicas.
Organización del lugar de trabajo 
Preparación de pasta, cuidado y reciclado de la arcilla. Estados de la materia. Cuero, bizcocho cerámica.
Tipos de cocciones. 
Curvas de cocción para bizcocho y esmalte.
Tipos de tratamientos de superficie. 
Engobes, óxidos Pigmentos  Esmaltes.  Formulación, elaboración y aplicación de esmalte.

	ESTRATEGIAS DIDÁCTICASRow1_2: Bienvenida, charla de presentación del trayecto formativo y  del espacio aula taller.
Recorrido de profesional de la Mep a cargo. Se invita a los estudiantes a contar sus recorridos cerámicos.
Funcionamiento y disposición del  taller de producción.  Herramientas, tornos, materiales disponibles en el taller.
Entrega de material escrito, cuadernillo o carpeta de seguimiento. Presentación de la metodología de trabajo colaborativo.
Aspecto funcional en un taller de producción, espacios que lo componen. 
Salidas eventuales  a conocer otros talleres de producción cerámica. 

Prácticas constantes con grilla de seguimiento para las producciones seriadas de acuerdo a la 
Salidas de campo en recolección de arcillas. Laguna Rosales, comunidad Vera.    
Las actividades serán colaborativas, preparación de pastas, preparación de engobes, horneadas. A su vez habrá una producción individual y otra producción colectiva El espacio de análisis y reflexión será constante a través del  cual se evaluara  cómo cada  estudiante ha comprendido, asimilado e integrado los contenidos abordados en aula-talleres.
Preparación de presentación de los productos como práctica profesionlizante aúlica  para lasz comercialización en la Muestra de cierre anual.

	ENTORNO FORMATIVORow1_2: Tornos alfareros, se usa un torno, cada dos estudiantes.
 Hornos, extrusora, laminadora.


Materias primas:

Arcilla, cuarzo, feldespato, alúmina, caolín.
Cuadernillos ,Videos.
Bibliografía del taller

	CARGA HORARIARow1_2: 272 hrs
	EVALUACIÓNRow1_2: Los registros evaluativos serán por proyectos realizados.
Piezas con ciertas características y tamaños para evaluación individual y grupal
Preparación de pastas, engobes y esmaltes. 
Resolución de problemas a nivel individual y grupal.
Completar las fichas cerámicas con registro de preparación de pastas, esmaltes y engobes.
A su vez existirá una evaluación grupal del desarrollo de producciones colectivas para la producción de piezas para la muestra de fin de año.
 
Carga y descarga del horno eléctrico
Seguimiento de curva de cocción y horneado.

	REQUISITOS DE APROBACIÓN_2: Resolución y presentación de los proyectos individuales y colectivos . presentación muestrario registros prácticos .Cumplimiento de la asistencia del 80%.
	PLANIFICACIÓN DE: OPERADOR/A EN TORNO ALFARERO
	MÓDULO:  2-MICROEMPRENDIMIENTO
	INTRODUCCIÓN: Se trabajarán técnicas y estrategias para lograr el desarrollo de un microemprendimiento viable y sostenible.
	CAPACIDADES: Proyectar un microemprendimiento aplicando los conocimientos teóricos que permitan la aplicación concreta a un ejercicio de simulación. Manejar y analizar sus costos y producción. Diseñar un plan de marketing aplicable al emprendimiento. Conocer y describir el escenario en el que se desenvuelven las empresas en la actualidad, a fin de poder insertar satisfactoriamente el producto en el mercado.
	DESEMPEÑOS: Realizar una simulación de emprendimiento utilizando las herramientas apropiadas. Analizar de la demanda y la oferta existente. Realizar un auto diagnostico a partir de la experiencia acumulada. Análisis FODA. Elaborar, revisar y evaluar su proyecto ocupacional. Introducción al desarrollo del modelo de negocio CANVAS. Utilizar los elementos de comunicación y redes existentes en el mercado laboral. Asumir y respetar los derechos y responsabilidades laborales.
	CONTENIDOSRow1: Idea del negocio. Producto: descripción, ventajas competitivas.
Aspectos económicos de la producción.
Aspectos del marketing en el producto final.
Análisis FODA.
Clientes: identificación y descripción de su comportamiento de compra. 
Competencia: análisis y descripción.
Proveedores.
Recursos: humanos, materiales y tecnológicos.
Producción: costos (fijos, variables, unitario).
Gráfico Gantt.
Precio: fijación.
Promoción y publicidad.
Canales de ventas.

	ESTRATEGIAS DIDÁCTICASRow1: Distribuir en las clases los contenidos de referencia.
Incorporar conocimientos para el desarrollo de un microemprendimiento. Autogestión y organización de los procesos.
Realizar actividades áulicas orientadas a la implementación personal de todos los
conocimientos de acuerdo a las características personales de cada estudiante, que les permita desarrollar e identificar su perfil laboral individual.
Análisis FODA/ DAFO y CAME personal y del emprendimiento.
Modelo de negocio Canvas: introducción. Analizar y definir cómo lo haría (proveedores, socios claves). Marca diferencial/ Producto/ Propuesta de valor: qué haría. Cliente: A quién se lo ofrecería, segmentación del mercado, potenciales clientes y cliente ideal. Canales de comunicación y ventas. Analizar y definir el "cuánto": estructura de costos e ingresos. 
Utilizar hojas de cálculos y paginas on line como herramientas que permitan realizar el análisis de sus estructuras de costos e ingresos. Elaborar presupuestos y margen de utilidades del emprendimiento, así como el cálculo de su salario o mano de obra. Relevar diferentes forma de financiamiento.
Obligaciones impositivas básicas. Nociones básicas de Monotributo.
Presentación efectiva: Elevator Pitch. 





	ENTORNO FORMATIVORow1: Notebook, cable HDMI y TV para proyectar archivos audiovisuales.
Pizarra.
Apps.
Internet.
	CARGA HORARIARow1: 18horas
	EVALUACIÓNRow1: 80% de asistencia a las clases
presenciales en el CFP N°19.
5 clases de 3hs, dividida en 1 hora y media de teoría y 1 hora y media de trabajo integral y práctica áulica.

Realizar las actividades, tareas y
trabajos prácticos obligatorios o evaluaciones propuestas por el docente.
	REQUISITOS DE APROBACIÓN: Resolución de trabajos prácticos y/o evaluciones individuales y/o grupales. Lectura del material compartido. Participación en clase. Cumplimiento de la asistencia.


